Melhor taxa de sucesso em suas propostas comerciais.

Y Writing to Sell

A cada dig, profissionais e empresas escrevem inimeras
propostas comerciais que fotalizam milhdes em receitas e
s&o perdidas. Por que muitos profissionais ndo gostam de
escrever propostas? Por que é t&o dificil escrevé-las? Por
que a maioria das propostas é focada em preco e
produtos, ao invés de ser centrada nos clientes? As
propostas ndo somente ftomam muito tempo para serem
preparadas, como também sé&o feitas quando menos
desejamos fazé-las. Propostas parecem ser um trabalho

extra, um esforco adicional.

Atualmente, em conseqiiéncia da intensa competicdo, o
sucesso das empresas e de seus profissionais requer o
conhecimento de como escrever propostas persuasivas e
poderosas. Clientes que antes tomavam decisdes rapidas,
agora desejam comparar alternativas e estudar suas
opcdes. Eles querem estar certos. Desejam ser convencidos
e impressionados. Desenvolver propostas com qualidade e

rapidez fornou-se imperativo.

O Writing to Sells é um programa de dois dias,
desenvolvido para profissionais que elaboram propostas e
necessitam de uma maior taxa de eficécia e aceitacso.
Trata-se de uma metodologia clara, prética e flexivel, pois
enfatiza o processo légico de comunicagdo, entendimento
e persuasdo. Esse programa o ajudara a elaborar
propostas que maximizardo suas chances de vitéria.

Aprendendo com situacdes reais

O Writing to Sell, envolverd os participantes em situacdes
reais e ndo em estudos de casos tedricos. Serd solicitado
aos participantes completarem uma tarefa antes do
programa. Assim, eles ndo ficardo longe do trabalho, pois o

tempo serd investido na preparagéo de propostas reais.

Nossa garantia

A qualidade dos programas da SaleSolution tem sido
atestada por milhares de profissionais que ja participaram
de nossos treinamentos. Isso torna possivel oferecer a
garantia de devolucdo total do dinheiro, sem perguntas,
caso o participante néo fique satisfeito com o programa.
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Conhecimentos adquiridos

A Légica da Proposta
Como compreender os espacos mentais que devem

ser preenchidos por sua proposta. Como utilizar uma
orientac@o voltada para resultados. Como estruturar um
método para satisfazer a légica do cliente. Como entender

o processo de comunicagéo existente numa proposta.
A Estratégia da Proposta
Como organizar as idéias disponiveis e estabelecer a

estratégia da proposta. Como alinhar as necessidades dos
clientes com os seus pontos de diferenciacéo e vantagens

competitivas. Como entender as opcdes estratégicas.
A Psicologia da Proposta
Como analisar os tipos de influéncias de compras, seus

papéis e personalidades. Como selecionar e desenvolver os

temas da proposta. Como usar a psicologia da persuaséo.
A Preparacéao da Proposta
Como redigir as estruturas l6gicas da proposta. Como

escrever usando persuasdo. Como estruturar sentencas para
maximizar a compreensdo. Como evitar equivocos ao se

escrever propostas.
A Formatacéo da Proposta
Como usar os componentes principais de uma proposta

formal para a sua finalizacao.

O valor do Writing to Sell,

O foco da SaleSolution ¢ ajudar organizagées e individuos
que atuam em mercados complexos ou de alta
competitividade a aperfeicoar suas vendas. O Writing fo
Sell, proporcionaré um processo para se planejar e escrever
propostas de negécios bem-sucedidas de uma forma facil,
agil e com menores custos. Esse programa ajudard vocé e
sua organizacdo a conquistar novos contratos, vender mais

projetos e construir melhores relacionamentos.
O Writing to Sell, possibilitard que sua comunicacao esteja

alinhada com aqueles que tomam e influenciam as decisdes,
para que compreendam e aceitem suas idéias. Ele permitirg
que vocé obtenha o retorno méximo sobre os investimentos
i inhei ia. u
feitos em tempo, dinheiro e energia. Assegurando, portanto,
que cada proposta seja criativa, competitiva, persuasiva,
iterencia iente.
diferenciada e centrada no client
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