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Calcule o custo de uma visita de
vendas

w
-

264242010 09:22:29

Todo profissional que trabalha com vendas precisa fazer reunioes e
contatos, Parte deste trabalho pode ser executada por meio de
telefonemas, teleconferencias, ou entan, exigir a presenca fisica do
vendedor quando houver a necessidade de se deslocar ao escritorio do
cliente,

Impacto no lucro

0 fato @ que o custo de uma visita de vendas fica escondido no dia a dia,
B poOUCas empresas prestam atencao em como a ineficiencia de uma
simples visita pode acabar impactando a lucratividade da corporagao,

Mos Estados Unidos, o custo de uma visita de vendas @ estimado entre
LS5 260 & 5% 300, Espantado? Acha que no Brasil ou no seu negocio os
valores sao diferentes? Tudo bem, vocé pode fazer suas proprias
estimativas se tiver alguns nimeros disponiveis,

Estimativa dos gastos

Imagine que o vendedor ganhe um salario fixo de RS 2,500 ao mes.
Considerando os custos trabalhistas e os beneficios, o custo fixo de um
profissional pode chegar a RS 60,000 ao ano,

Digamos tambem que este profissional trabalhe 40 horas por semana.
Cescontadas ferias e feriados, este sujeito tera por volta de 1,600 horas
de trabalho por ano, ou seja, a hora trabalhada custa aproximadamente
RS 40,

Toda vez que o vendedor faz uma visita, ele tambem leva um tempo para
<e preparar, se deslocar e esperar para ser atendido - podemos estimar
que todas estas acoes sejam realizadas em um periodo de 3 horas em uma
cidade grande. Desta forma, considerando apenas o saldrio do
profissional, uma visita pode custar RS 120,

Acompanhe a segunda parte deste artigo na proxima semana e conhega
outros fatores que influenciam o calculo do custo de uma venda,

Ate lal

Renate Romeo

E sdcio-diretor da Saletolution, empresa especializada em
desenvolvimento de vendas no Brasil, administrador pela FEA-LSF,
especializado em Marketing pela FGY, em analise estrategica pela
Wharton Schoo! & em como ensinar organizacoes a negociar pelo Project
(n Mesotiation de Harvard, E autor do livro "Wendas B2B: como negociar
e vender em mercados complexos e competitivos"
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Conte sua historia de
sucesso BZ2B!

e wocé tem um case ou alzuma
outra informacao interessante para
oz profissionais de comunicagio ou
marketing do segmento B2B, envie
para nossa avaliagio pelo e-mail
blogpress@houzepress. com.br. Sua
mensagem podera ser publicada aqui
no BlogPress!

Receba as ultimas noticias sobre
comunicacao e marketing B2B
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Mo BlogPress! vocé encontra
informacad obre a comunicagio B2E,
além de dic bre as boas praticas
de marketing industral. Publicamos
regularmente cazes de mercado,

s sobre az tendénciaz na
propaganda, no marketing, na
publicidade & na web, além da opinido
de ezpecializtas e profiszionais do
setor. Resumindo: trabalhamos para
que 0 marketing de sua empresa zeja
cada wez mais eficiente na

comunicagan B2B!
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