Agora na HousePress: Reportagem sobre o software DCE para a edicdo Especial de Média Tensao da Revista Evolution

blog _digite aqui o que procura

o blog do B2ZB. Sugestoes BlogPress!: hﬂlllﬂ]lrusﬂ'; Sobre ] rss

_agenda
cases ROI: uma sedutora ferramenta do ff:;i;“;z;‘ftﬂ”a sa
" marketing e vendas B2B!

»

e wvocé tem um case ou alguma
outra informacao interessante para

_comunicacao
_entrevista

os profissionais de comunicagdo ou

marketing do seemento BZE, envie
para nossa avaliacao pelo e-mail
logpressithousepress.com.br. Sua

_frases

mensagem podera ser publicada agui

i : Mos trés posts anteriores, falamos sobre a importancia de o fornecedor no BlogPress!
]ndUStr]al demonstrar o ROl em uma venda BZE e de apresentar estes resultados ao
diente. Agora, vamos finalizar nosso bate-papo sobre esta ferramenta,

marca comentando como o ROl pode ser util para as areas de Vendas e blog
—_ Marketing. Tiy :
2 Receba as ultimas noticias sobre
r - .
: ” comunicacao e marketing B2B
I "d]a Justifique suas agées g : =
Em uma venda corporativa, vocé nao lida com um unico individuo. Dessa
Opiniéo forma, o fornecedor deve compreender que o risco de tomar uma decisao Siga o BlogPress!
_— - errada & uma das preccupacoes mais fortes do diente, principalmente de

quem esta “pilotando” o orcamento da empresa.

_tendénCiaS _nosso conceito

Portanto, justificar o que se pretende fazer é um pré-requisito do
ValE a dica proprio processo organizacional. E mais, :éirnpnrtante ter em mente que,
_— s : quanto maior for o preco daquilo que voce vende, mais importante sera o
RCOI. Ele o ajudara a:

Mo BlogPress! vocé encontra
informacdes sobre a comunicacao B2B,
alem de dicas sobre as boas praticas

de marketing industrial. Publicamos
) Fale conosco: ] B
blogpress@housepress.com.br > Reduzir descontos e outras concessdes:

A probabilidade de um diente esperar ou mesmo solicitar aloum tipo de
concessao e reduzida quando ele sabe, e sabe que vocé tambem sabe -
quanta sapiéncia - o real valor daquilo que esta em questao. Alem disso,
guem vende se sente emocionalmente mais protegido:

regularmente cases de mercado,
articos sobre as tendé&ncias na
propaganda, no marketing, na
publicidade & na web, alem da opinido
de especialistas e profissionais do
setor. Resumindo: trabalhamos para

“Fulano, este realmente é o meu melhor preco! E note que vocé estd fue 0 marke g de-Sus emprosa sej

tendo um retorno liguido de mais de 800% sobre o seu investimento!
Impressionante, ndo € mesmo?”

cada vez mais eficiente na
comunicagao B2B!

> Fechar mais vendas:

Quando o diente tem em maos uma forma racional e convincente de
provar que aquilo que ele deseja pode e deve ser realizado, a
probabilidade de uma decisao positiva aumenta. Isso porque, com o RO,
ele se da conta do custo de nao tomar esta decisao. Alem disso, como a
maiora das pessoas € conservadora, uma justificativa racional serve para
atenuar a sensacao de risco da decisao:

_nossa equipe

A equipe BlogPress! & formada por
jornalistas, designers graficos,
publicitdrios & web designers - todos
profissionais da HousePress
Fropaganda. Nossa missdo &

— . . . — disponibilizar conteddo guakificado aos
“Se eu ndo investir estes $170 mil, vou perder mais de 51 milhdo e

5 gue trabalham ou simplesmente se
quatrocentos!

interessam pelo marketing

desenvolvido no setor industrial e pela

> Monitorar a satisfagcio dos clientes:

Mensurar o ROI tambem apos a venda e compara-lo com o ROI potencial
calculado previamente, permitira que se monitorem os resultados
alcancados e um maior controle e navegacao dentro da empresa do
ciente, abrindo novas possibilidades de negocio.

comunicagao business-fo-business.

_"I.I"EﬂE d pend acessar

& i Portuoues
> Reduzir o ciclo da venda: OTLUEUE
A area de Marketing, em conjunto com a area de Vendas, pode elaborar B2B Magazine
casos de sucesso com o ROl que outros dientes ja obtiveram. Iniciar a Fortal gue aborda temas relacionedos

ernolooin da dnfarrmocon e =T

venda integrando na abordagem o retorno potencial a ser obtido, gera
atencio e interesse, além de acelerar o ciclo da venda.

Muitos negocios nao fecham porque o diente nao sente urgéncia em E":'E _HE_i_ T
comprar. Lembre-se de que quando um diente nao vé valor, tambem nao i laal otk
veé motivo para se comprometer ou se engajar no processo de avaliacao
de compra.
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> Captar novos clientes: Coma negociar & vender ne mundo

LIma empresa pode usar os casos de sucesso e o0 ROl alcancado por outros Empresar

clientes tambem em propagandas e outras acoes de marketing. E

simplesmente matador para atrair a atencao de quem realmente decide! CNI - Confederacio Macional da
Industria

Pois e, o nosso bom amigo ROl nos da mais compreensao daquilo que

vendemos, controle sobre o cado da venda, confianca para diminuir )
concessoes, menor tempo de venda, mais negocios e margens maiores. b
: ! ramerc
Resumindo: mais lucro para a empresal Ty T EErY T T ea TR | 1 o
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Obviamente, usid-lo ndo fara vocé ganhar por “W.0.", mas certamente |
ajudara a seduzir o cliente, fazendo-o perceber seu profissionalismo e lnstituto de Marketine Industrial
sua abordagem diferenciadal Institute que ter corno objetiva

g E Wi s prosfe anfrs S e

Um grande e cordial abraco e ate nosso proximo tema!
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